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> Temeljna
prodajna obuka

PRODAJNI TRENING CENTAR

Zasto?

Zamislite da ste zavrsili formalno osnovnoskolsko, srednjoskolsko te fakultetsko
obrazovanje i izasli na trziste rada bez osnovnih znanja matematike. Tko bi vas zaposlio,
a da ne znate koliko je 5+5?

Upravo se to dogodilo s vasim osnovnim komunikacijskim vjestinama. Ljudi izlaze iz
skole bez savladanih vjestina o kojima svima ovisi svakodnevni zZivot. Na kraju, te
manjkave komunikacijske vjestine viadaju ljudima, a ne ljudi njima.

PTC i temeljna prodajna obuka ispravljaju tu veliku gresku.

Sto?

Temeljna prodajna obuka u Prodajnom trening centru razvit e do najvise razine vase
cetiri kljuéne komunikacijske vjestine potrebne za uspjeh u vodenju prodajnog razgovora:

Izgradnja odnosa
Analiza perspektive sugovornika
Uéinkovito argumentiranje

Upravljanje otporom

Za koga?

Za osobe kojimarsu pristupili regionalni voditelji PTC-a ili za one koji su pokazali da imaju
ono sto je potrebno da uspjesno zavrse temeljnu prodajnu obuku: upornost i radoznalost.

Kako?

Temeljna prodajna obuka podijeljena je u Sest modula. Pet modula sastoji se od dva
dijela: usvajanja i uvjezbavanija ciljane vjestine. Zavrsni $esti modul posvecen je
certificiranju — detaljnoj provjeri usvojenog znanja. Samo oni polaznici obuke koji
uspjesno produ certificiranje imaju pravo dobiti potvrdu o zavr§enoj temeljnoj prodajnoj
obuci. Certificiranju mogu pristupiti samo oni sudionici koji su prosli sve module

i sudjelovali na 85% sesija uvjezbavanja.

Obuka se provodi po principu — jedan modul mjeseéno + uvjezbavanje. Tijekom obuke
provodi se i coaching sudionika kroz 3 coaching sesije.

www.ptc.hr
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prodajna obuka

PRODAJNI TRENING CENTAR

Tko?

Obuku vode iskusni prodajni
profesionalci i treneri s vise od 20 godina
prodajnog iskustva.

Da bi se moglo pristupiti temeljnoj
prodajnoj obuci potrebno je proci
praktiénu i karakternu provjeru.

Kada?

Upisi se vrSe dva puta godisnje - u
listopadu i ozujku.

Gdje?

Obuke se vrSe u regionalnim Proddjnim
Trening Centrima u Zagrebu, Osijeku,
Rijeci i Splitu.

Koliko dugo?

Za svaki modul je predvideno 12 sati
usvajanja znanja (predavanija uzivo)
i 4 sata uvjezbavanja (online).

Ukupno trajanje temeljne prodadjne obuke
iznosi 80 sati + postupak certificiranja
kroz €etiri i pol mjeseca.

Iznos ulaganja?
3.500,00 €

Moguce plac¢anje na rate i popust za
placanje odjednom.

Obveznik nije u sustavu PDV-d, PDV nije
obraéunat temeljem ¢l. 90 st.1i st.2
Zakona o PDV-u (Narodne Novine br.
73/13).

Jeste li odgovarajuci kandidat za temeljnu prodajnu obuku?
Nazovite i saznaijte!

Kontakt

ured@ptc.hr

Zagreb

Rijeka

Split Osijek

www.ptc.hr



