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SpecijalistiCka prodajna obuka

PRODAJNI TRENING CENTAR
Specijalisticka prodajna obuka je pravo rjesenje za vas ako se

bavite tenderskom, projektnom ifili kompleksnom prodajom. $to je
to? Prodaja proizvodaq, usluga i rjeSenja u B2B okruZenju pri €emu je
Z a §t op ono Sto se prodaje slozeno i cjenovno visoko pozicionirano, a
. prodaje se (timski) duze vremensko razdoblje kupcu, klijentu ili
korisniku na €ijoj strani o kupovnoj odluci odlucuje ili sudjeluje vise
osoba. Radi se o najizazovnijem obliku prodajnih aktivnosti koja
trazi specificna umijeca kako bi se osigurao uspjeh.

Specijalisticka prodajna obuka u Prodajnom trening centru razvit e
StO? do najviSe razine vase kljuéne prodajne vjestine potrebne za uspjeh
u vodenju prodajnih aktivnosti u projektnoj prodaji.
Elementi projektne prodaje
Primjena projektnih alata u projektnoj prodaiji
Priprema za prodajni sastanak sa kupcima u projektnoj prodaiji
Pregovaraéke vjestine/cjenkanje

Vodenje prodajnog tima

Za osobe koje su prosle temeljnu prodajnu obuku i/ili za osobe koje
rade u projektnoj prodaji i imaju dokazane temeljne prodajne

2 vjestine (izgradnja odnosa, analiza perspektive sugovornika,
Zq kogq *  uginkovito argumentiranje, upravljanje otporom). :

Da bi se moglo pristupiti specijalisti¢koj prodajnoj obuci obavezno
je i raditi u projektnoj B2B prodaii.

Specijalistiéka prodajna ob"uka podijeljena je u Sest modula. Prva
Kq k 09 dva dvodnevna modula usmijerena su na saviadavanje kljuénih
» prodajnih umije¢a u' projektnoj prodaji. Od treceg .do Sestog .-
jednodnevnog modula, sudionici rade na vlastitim prodajnim
projektima na sljedeci nacin:

individualnaigrupna podrika u jednodnevnim modulima/radionicama
Priprema za stvarne sastanke

Timski rad u paru - partner mentoring

Stratesko i takticko promisljanje o daljnjim koracima

Uvjezbavanje prodajnog nastupa za kljuéne prodajne sastanke
Obuka se provodi po principu — jedan modul mjese¢no + individualni rad uz podrsku trenera.
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SpecijalistiCka prodajna obuka

PRODAJNI

Tko?

Obuku vode iskusni prodajni
profesionalci i treneri s viSe od 20 godina
prodajnog iskustva.

Kada?

Upisi se vrSe dva puta godisnje — u
listopadu i veljaci.

Gdje?

Obuke se vrse u regionalnim Prodajnim
Trening Centrima u Zagrebu, Osijeku,
Rijeci i Splitu.
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Koliko dugo?

Pet mjeseci. U trajanju od 64 sata
+ individualni rad sa trenerom na
tjednoj razini.
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Iznos ulaganja?
5.500,00 €

Moguée plaéanje na rate (do 6 rata
trajnim nalogom) i popust za plaéanje
odjednom.
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Jeste li odgovarajuci kandidat za specijalistiCku prodajnu
obuku? Zakazite neobavezne konzultacije i saznajte!
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